


  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

 



 





 

 



 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 
AGENTE REPRESENTANTE 

Tipo de actividad 
Trabaja por cuenta ajena en interme-
diación en operaciones de comercio 

Trabaja por cuenta ajena en operaciones de 
venta, post venta, mantenimiento, servicio... 
 

Tipo de relación 
Profesional autónomo. No existe rela-
ción laboral. 

Relación de tipo laboral. Depende del empre-
sario. 

Nivel de riesgo 
No compra mercancía, no asume el 
riesgo de las operaciones 

Al igual que el agente, no compra mercancía, 
no asume el riesgo de las operaciones 

Remuneración Comisión sobre ventas 
Suele ser un sueldo fijo más comisiones en 
función del volumen de ventas 

Información 
Facilita información de su mercado al 
exportador 

Igualmente debe facilitar toda la información  
al exportador, para quien trabaja. 

Poder de repre-
sentación Limitado 

Puede cerrar contratos en nombre del empre-
sario 



 

 
AGENTE DISTRIBUIDOR 

Tipo de actividad Trabaja por cuenta ajena Trabaja por cuenta propia 

Tamaño empresa 
Profesional autónomo con poca estruc-
tura 

Sociedad mercantil con estructura desa-
rrollada 

Nivel de riesgo 
No compra mercancía, no asume el ries-
go de las operaciones 

Compra en firme los productos asu-
miendo el riesgo de las operaciones 

Remuneración Comisión sobre ventas Margen comercial 

Control de mercado 
Menor. El exportador factura directa-
mente a los clientes Mayor. Los clientes son del distribuidor 

Información 
Facilita información de su mercado al 
exportador 

Se reserva información sobre su merca-
do y sus clientes 

Servicios 
Se limitan a la venta directa del produc-
to. 

Gestiona el completo proceso de venta y 
entrega así como el  servicio postventa. 

Marketing No decide sobre la política de marketing Participa en las estrategias de marketing 
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Zona Regiones que comprende Principales ciudades 

1 Lombardía Milán 

2 

Véneto 
Estas tres regiones se co-
nocen  como "Le Tre Vene-
zie” 
 
 

Padua 

Trentino Alto Adige Venecia 

Friuli Venezia Giulia Verona 

  Trieste 

  Bolzano 

3 Emilia Romaña 

Parma 

Emilia 

Bolonia 

Módena 

4 Toscana 

Florencia 

Pisa  

Siena 

5 

Piamonte Turín 

Liguria Valle de Aosta Génova 

Valle de Aosta Aosta 

6 

Las Marcas Perugia 

Umbría Pescara 

Abruzo Ancona  

Molise Ascoli Piceno 

7 Lazio Roma 

8 Campania Nápoles 

9 

Apulia Bari 

Basilicata Cosenza 

Calabria Reggio 

10 Sicilia 

Catania 

Palermo 

11 Cerdeña 

Nuoro 

Olbia 
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Agente mono-
cartera 

Agente multi-
cartera 

Máximo 37.500 € 25.000 € 

Mínimo 836 € 418 € 

  Porcentaje 
A cargo del 

mandante 

A cargo del 

agente 

Hasta 13.000.000 € 4% 3% 1% 

De 13.000.000 a 

20.000.000 € 
2% 1,50% 0,50% 

De 20.000.000 a 

26.000.000 € 
1% 0,75% 0,25% 

Más de 26.000.000 € 0,50% 0,30% 0,20% 



Agentes monocartera 

Hasta 12.400 € 4% de las comisiones 

De 12.400 a 18.600 € 2% de las comisiones 

Más de 18.600 € 1% de las comisiones 

Agentes multicartera 

Hasta 6.200 € 4% de las comisiones 

De 6.200 a 9.300 € 2% de las comisiones 

Más de 9.300 € 1% de las comisiones 

http://www.registroimprese.it/comunica#tab=cosa&under-tab=corsi
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ARTÍCULO CÓDIGO CIVIL ITALIANO LEY ESPAÑOLA 

1742. Definición de 
Contrato de Agencia 

Debe realizarse por escrito Puede ser escrito o verbal 

1743. Derecho de ex-
clusividad 

El empresario no puede valerse al mismo 
tiempo de más agentes en la misma zona geo-
gráfica para el mismo tipo de actividad. 

En cuanto a las obligaciones del em-
presario, la ley española a diferencia 
de la italiana, no toma ninguna posi-
ción. 

1744. Cobros El agente no tiene la facultad de cobrar los 
créditos de empresario 

La ley española no menciona nada. 

1745. Representación 
del agente. 

El agente puede solicitar las medidas cautela-
res en interés del empresario y presentar las 
reclamaciones necesarias para salvaguardar 
los derechos correspondientes a este último. 

La ley española no regula este punto. 

1746. Obligaciones del 
agente. 

Prohíbe la posibilidad de que el agente pueda 
responder por incumplimiento de terceros, es 
decir, asumir el riesgo de las operaciones en 
general. 

La ley española es menos tajante al 
admitir la posibilidad de poder pactar 
la asunción del riesgo por parte del 
agente. 
 

1747. Impedimentos 
del agente 

El agente que no pueda desempeñar el encar-
go encomendado por el empresario deberá 
comunicarlo inmediatamente a este último 

Este artículo no tiene un correspon-
diente en la legislación española. 

1748. Derechos del 
agente 

Este artículo en la ley italiana presenta algunas 
diferencias en comparación con la española 
respecto a los plazos. En el C.C. italiano se 
menciona un plazo razonable de tiempo 

En lo que respecta a plazos, la ley es-
pañola habla de plazos concretos 

1749. Obligaciones del 
empresario 

La ley italiana y la española no varían sustancialmente sobre las obligaciones del em-
presario. Salvo diferencias en los plazos, donde la ley italiana es más ambigua y flexible. 

1750. Duración del 
contrato y rescisión. 

En este artículo coincide plenamente lo establecido por la ley española y la italiana. 

1751 Indemnización 
en caso de cese de re-
laciones y 1751.bis. 
Pacto de no compe-
tencia. 

La legislación española contempla  los mismos casos en los que se deberá indemnizar al 
agente y el mismo plazo que la italiana para la limitación de las actividades del agente 
una vez hayan finalizado sus relaciones laborales. 
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http://www.infoimprese.it/
http://www.usarci.it/
http://www.fenyci.it/
http://www.fnaarc.it/
http://www.fnaarc.it/ricerca-agenti-di-commercio
mailto:fnaarc@agenti.it


 

http://www.agentidicommercio.it/
http://www.agentidicommercio.it/it/Prezzi_e_servizi.asp
http://www.venditori.it/
http://www.assomodaitalia.it/
http://www.pambianconews.com/
http://www.gruppomoda.org/
http://www.assogiocattoli.it/
http://www.arame.it/
http://www.forumagenti.it/es


 

http://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/servicios-a-medida/servicios-personalizados/catalogo-servicios-personalizados/index.html
http://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/servicios-a-medida/servicios-personalizados/tarifas-servicios-personalizado/index.html
http://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/que-es-icex/contacto/ventana-global/index.html
http://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/informacion-de-mercados/paises/mapa/index.html
http://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/informacion-de-mercados/paises/mapa/index.html
http://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/que-es-icex/contacto/formulario-de-contacto/index.html
http://www.icex.es/icex/wcm/idc/groups/public/documents/documento_anexo/mde0/mjgz/~edisp/dax2014283349.pdf
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http://www.consulentia.it/
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